


La vocation de Techniques de Commercialisation est de donner des compØtences commerciales 
au travers d�un enseignement thØorique et pratique et d�accompagner l�Øtudiant dans un 
parcours universitaire professionnalisant.
La pØdagogie dØveloppØe repose sur la mise en situation rØelle dans les domaines culturel, 
Øconomique, professionnel et applique le principe «Comprendre pour entreprendre».

MODALITES D’ADMISSION

Dossier de candidature sur le portail 
Admission post-bac.
Admission aprŁs Øtude des dossiers et 
entretien.

DUREE DES ETUDES

Formation rØpartie sur 4 semestres et 
organisØe en UnitØ d�Enseignements (UE) 
reprØsentant un total de 1620 h de cours 
et 14 semaines de stage (4 semaines en 
S2 et 10 semaines en S4).
Partant d�une base commune «Coeur de 
compØtence», trois parcours di�ØrenciØs 
(«DUT Insertion Professionnelle», «LP» 
Licence Professionnelle, «PE» Poursuites 

d�Etudes) sont o�erts aux semestres 3 et 4 
a�n de permettre à l�Øtudiant de prØparer 
son orientation à l�issue du DUT.

PRE-REQUIS

Etre titulaire d�un BaccalaurØat L, ES, S, 
STT ou STG, d�un Bac professionnel ou 
d�un DAEU.

OBJECTIFS DE LA FORMATION



UniversitØ du Littoral Côte d�Opale 
Centre Universitaire de la Citadelle
220 avenue de l�UniversitØ
BP 5526
59379 DUNKERQUE cedex
TØl : 03.28.23.70.00
Fax : 03.28.23.70.19

DUT EN ALTERNANCE
CUEEP Littoral de Dunkerque
TØl : 03.28.23.70.00
Fax : 03.28.23.70.81

SecrØtariat PØdagogique : 
Françoise HAMIAU
TØl : 03.28.23.70.70
Accueil ouvert du lundi au vendredi de 8h30 à 12h et de 14h à 16h30 -  le samedi de 9h à 12h
E-mail : iuttc@univ-littoral.fr

Responsables de la formation

Chef du DØpartement :
Monique DESSY

Directeur des Etudes :
Viviane DECOSTER
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